Организация коммерческой деятельности синергия 3 семестр. 
[bookmark: _GoBack]Список тем:
1	1. Коммерческая деятельность розничного торгового предприятия и ее совершенствование (на примере конкретной организации)
2	2. Коммерческая деятельность оптового торгового предприятия и ее совершенствование (на примере конкретной организации)
3	3. Организация и коммерческой деятельности по работе с контрагентами (на примере конкретной организации)
4	4. Переговоры, как форма организации коммерческой деятельности по работе с контрагентами (на примере конкретной организации)
5	5. Договора и их виды, как одна из форм организации коммерческой деятельности по работе с контрагентами (на примере конкретной организации)
6	6. Определение рынка сбыта, как один из этапов организации коммерческой деятельности (на примере конкретной организации)
7	7. Анализ конкурентов на рынке и определение собственной конкурентоспособности (на примере конкретной организации)
8	8. Коммерческие риски и способы их уменьшения (на примере конкретной организации)
9	9. Управления Каналами сбыта в системе товародвижения реально существующей организации.
10	10. Управление приемом, размещением и хранением товаров. Классификация запасов. На примере реально существующей организации.
